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Técnicas de Growth Hacking

Resumen

Modalidad de Ensefianza:
Elearning sincrénico

Horas disponibles:
16 Hrs.

Cdédigo Sence:

1238071263

Dirigido a:

e Product Manager

e Ejecutivos de Ventas
Ecommerce

Objetivos Generales:

Aplicar técnicas Growth Hacking de
acuerdo a la adquisicion y retencion
de usuarios.

www.caphome.cl

Descripcion

Este curso intensivo esta disefiado para profesionales y entusiastas del marketing digital que
buscan implementar y optimizar técnicas de Growth Hacking. A través de 6 mddulos, los
participantes aprenderan a aplicar estrategias efectivas de crecimiento digital, desde la
adquisicion de usuarios hasta la retencién y la maximizacion del valor del cliente. El curso
culmina con un proyecto de fin de que permite a los estudiantes aplicar los conocimientos
adquiridos en un caso practico de Growth Hacking.

Contenidos

E Mddulo 1: Fundamentos de Growth Hacking

Qué es Growth Hacking: Definicion y origen.
Principios basicos del Growth Hacking.
Herramientas comunes y su utilidad.

Ejemplos iniciales de éxito en Growth Hacking.

Objetivos médulo 1

Identificar los principios y herramientas basicas del Growth Hacking y reconocer
ejemplos de éxito.

Mddulo 2: SEO y Marketing de Contenido

Introduccion al SEO: conceptos basicos.
Como el contenido impulsa el trafico web.
Estrategias simples de palabras clave.

Crear contenido efectivo para atraer usuarios.

efectivo para atraer usuarios.

Mdédulo 3: Introduccion a las Metodologias Agiles y UX

Principios basicos de las metodologias agiles.
Introduccion a la experiencia del usuario (UX).
Importancia de la usabilidad en el disefio web.
Conceptos bésicos de la optimizacion de tasas de conversion (CRO).

Objetivos médulo 3

Explorar los principios basicos de las metodologias agiles y la importancia de una
buena experiencia de usuario.

Médulo 4: Estrategias de Adquisicion y Activacion

Objetivos médulo 2
@ Comprender los conceptos fundamentales del SEO y como crear contenido

Métodos de adquisicion de usuarios.

Fundamentos de las campafias de activacion.

Técnicas iniciales de marketing pagado.

Importancia del onboarding efectivo.

Feedback loops: Uso de feedback para iteraciones rapidas del producto.
Feature-driven growth: Desarrollo de caracteristicas que fomentan el
crecimiento.

e Gamificacion para aumentar la engagement.

e Andlisis de datos para la toma de decisiones basadas en el usuario.

Objetivos médulo 4
@' Implementar métodos basicos para adquirir y activar usuarios de manera efectiva.
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E Médulo 5: Retencion y Fidelizacién de Usuarios

Estrategias basicas para retener usuarios.

Introduccion al email marketing.

Implementacion de programas de referidos.

Importancia del servicio al cliente en la retencion.

Camparias de crecimiento: Paid growth hacking y remarketing.

e Customer Experience y manejo de relaciones para el crecimiento.

mediante técnicas simples.

Mddulo 6: Integracién y Proyecto Practico

e Planificacion de un proyecto de Growth Hacking.
e Desarrollo y ejecucion de estrategias integradas.
¢ Analisis de resultados y ajustes necesarios.

e Presentacion del proyecto.

Objetivos modulo 5
@‘ Aplicar estrategias fundamentales para retener usuarios y fomentar la fidelizacion

Objetivos modulo 6
@‘ Simular un Proyecto considerando estrategias de Gorwth Hacking.



