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Herramientas practicas para emprendedores

Resumen Descripcion
Modalidad de Ensefianza: Este curso integral de "Herramientas Practicas para Emprendedores” esta disefiado para
A distancia manual proporcionar a los participantes un entendimiento de los fundamentos del emprendimiento,

marketing, ventas, y el desarrollo de ideas de negocio. A través de cuatro médulos

Horas disponibles: . ) o . )
cuidadosamente estructurados, los estudiantes adquirirdn conocimientos esenciales y

15,0 Hrs. habilidades préacticas para iniciar, gestionar y hacer crecer sus negocios en el dinamico
Cédigo Sence: entorno empresarial actual.

1238060901 Al finalizar el curso, los estudiantes estaran equipados con las herramientas y la confianza
Dirigido a: necesarias para transformar sus ideas en negocios viables y exitosos.

Lider de nuevos negocios .

Administradores Contenidos

Encargados de marketing

Objetivos Generales: Modulo 1

Aplicar herramientas de E Introduccién al emprendimiento.

emprendimiento considerando
modelos de negocios.

Planificacion y estrategia de negocios.
Aspectos legales y estructura organizacional.
Gestion y liderazgo empresarial.

Objetivos maédulo 1
@' Identificar los principios basicos del emprendimiento de acuerdo a la estrategia de
negocios y la gestion efectiva.

Mddulo 2
E Fundamentos del marketing y ventas
Marketing y finanzas para emprendedores
Estrategias de marketing digital
Técnicas de ventas y negociacion
Andlisis de datos y toma de decisiones en marketing
Disefio y ejecucion de planes comerciales

Objetivos moédulo 2

Reconocer las técnicas avanzadas de marketing y ventas considerando la
competitividad y el rendimiento empresarial.

Modulo 3
E Estrategias en redes sociales

Estrategias de e-mail marketing

Marketing de influencers y colaboraciones

Planificacion y desarrollo de una estrategia de marketing digital
Implementacién de campafias en redes sociales

Objetivos médulo 3

Aplicar estrategias de maximizacion de presencia online y el engagement en el
marketing digital y redes sociales.
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Modulo 4
E Aplicar modelos de negocio considerando estrategias de lanzamiento.

Objetivos modulo 4
@' ¢ |dentificacion de oportunidades de negocio

¢ Modelos de negocio y planificacion estratégica

e Desarrollo de planes de negocio

e Estrategias para el lanzamiento de productos/servicios

e Técnicas de gestion y liderazgo en el crecimiento empresarial
e Innovacion y escalabilidad en el negocio

e Evaluacion del rendimiento y ajustes estratégicos



