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Gestion de comercio exterior

Resumen

Modalidad de Ensefianza:
Presencial

Horas disponibles:
24 Hrs.

Cdédigo Sence:
1238049868

Dirigido a:

El programa esta orientado a

ejecutivos de servicios corporativos.

Objetivos Generales:

Desarrollar los procesos de gestion
del comercio exterior segun las
fases y procedimientos operativos.

www.caphome.cl

Descripcion

Impulsa tu negocio en el &mbito global con nuestro completo programa enfocado en la
administracion eficiente de operaciones internacionales. A lo largo del curso, los participantes
adquiriran habilidades fundamentales para enfrentar los desafios del comercio global y
aprovechar las oportunidades que ofrece el mercado internacional.
Los participantes aprenderan sobre compraventa internacional, Incoterms, documentacion,
contratacién de mercancias y medios de pago. Ademas, se abordaran aspectos clave de la
logistica del transporte, seguros y gestion aduanera, tanto para importaciones como
exportaciones.
Al completar este curso, estarés capacitado para gestionar eficientemente el comercio exterior,
impulsando asi el crecimiento sostenible y rentable de tu negocio en el ambito global.

Contenidos

E Mdédulo 1: Conceptos generales

e Concepto Comercio Exterior.
e Ventajas del Comercio Exterior.
e Tres pilares del Comercio exterior e ideas fuerza asociadas.

Objetivos médulo 1

Identificar los conceptos fundamentales del comercio exterior en la perspectiva
global y sistémica de mercado.

Mdédulo 2: Compraventa internacional

e Incoterms 2020.

e Documentacion comercial.

e Contratacién internacional de mercancias.
e Medios de pago.

e Mensajeria SWIFT.

internacional en relacion a la exportacion extranjera e importacion chilena.

Mddulo 3: Logistica de transporte y seguros
e Transporte Maritimo -Transporte aéreo Documentacion utilizada.
e Tarifas y recargos Seguros de transporte.

Objetivos moédulo 3

I‘, Objetivos maédulo 2
Reconocer los conceptos, herramientas y normativas de compraventa

Relacionar aspectos operativos y comerciales de la logistica de transporte
maritimo y aéreo en la practica de compraventa internacional.
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E Médulo 4: Gestién aduanera de importaciones.

Nociones de clasificacion arancelaria.

Nociones de valoraciéon aduanera.

Nociones de tributacion aduanera.

Importaciones: tramite anticipado y tramite normal.
Rol del agente de aduanas.

Objetivos modulo 4

Aplicar los procedimientos y regulaciones aduaneras de organismos chilenos en
la gestion de bienes de mercados extranjeros.

e Modalidades de venta.

e Proceso de exportacion: Primer, segundo y tercer mensaje del DUS.
¢ Rol del agente de aduanas.

e Retornos de exportacion.

Objetivos modulo 5

E Modulo 5: Gestién aduanera de exportaciones

Emplear procedimientos y requisitos aduaneros de manera adecuada para
garantizar la legalidad y seguridad de la exportacion.



